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Majoritatea proprietariT;r care au apartamente de vanzare sunt deschisi sa faca vizionari
in urma relaxarii restrictiilor de circulatie, iar 70% dintre ei au in vedere o scadere de pret, pe
fondul pandemiei. in opinia participantilor la studiu, pe primul loc in randul motivelor care
impiedica, in momentul de fata, incheierea unor tranzactii se situeaza starea de urgenta si
restrangerea liberei circulatii impuse pe fondul pandemiei de COVID-19.

in stransa corelatie se afla, desigur, atmosfera de nesiguranta creata de situatia din domeniul
sanitar, care a afectat disponibilitatea clientilor de a face vizionari. Dintre cei care au raspuns
chestionarului, 75% au o proprietate de vanzare, iar 25% de inchiriat.

Astfel, 75,5% dintre vanzatori au declarat ca vor primi clienti in vizita dupa incheierea situatiei
de urgenta, 23% au precizat ca vor face asta doar daca se vor folosi materiale de protectie si
doar 1,5% au spus ca nu sunt dispusi sa primeasca potentiali cumparatori.

in randul celor care au imobile de inchiriat, 98% au declarat ca vor primi clienti la vizionare dupa
relaxarea conditiilor de deplasare, in vreme ce doar 2% au spus ca nu; dintre proprietarii
deschisi la vizionari, 88% au precizat ca vor face acest lucru doar daca se va folosi echipament
de protectie.

Cum vor evolua preturile pe piata imobiliara

Dintre potentialii vanzatori, 14% se asteapta sa vanda in maximum o luna, 36% in una pana la
trei luni, 27% in trei pana la sase luni, iar 23% in peste sase luni. Totodata, 30% au declarat ca
nu au scazut pretul pentru a putea vinde, in vreme ce 31% au aplicat o scadere de pana la 5%,
26% si-au redus pretentiile cu 5%-10%, iar 13% cu un procent cuprins intre 10%-20%.

Dintre cei care vor sa inchirieze, 21% se asteapta sa incheie o tranzactie intr-o saptamana,
41% intr-o luna, 25% n una pana la trei luni, iar 13% in trei luni. Dintre proprietarii din aceasta
categorie, 30% au declarat ca nu au scazut pretul pentru a putea vinde, in vreme ce 19% si-au
redus asteptarile cu pana la 5%, 30% cu 5%-10%, 16% cu 10%-20%, iar 7% cu peste 20%.

Cét despre asteptarile privind evolutia preturilor, 52% dintre proprietarii-vanzatori sunt de parere
ca preturile vor raméne la fel in perioada urmatoare, in vreme ce 22% se asteapta la scaderi de
pana la 5%, 18% la un minus de 5%-10%, 3% la un declin de 10%-20%, iar restul estimeaza ca
vor avea loc scaderi de peste 20%. Dintre cei care vor sa inchirieze, 39% cred ca preturile vor
ramane la fel in perioada urmatoare, 17% cred ca acestea vor scadea cu pana la 5%, in vreme
ce 23% se asteapta la un recul de 5%-10%, 11% la un minus de 10%-20%, iar aproximativ 10%
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estimeaza ca vor avea loc scaderi de peste 20%.

70% dintre vanzatori ar fi dispusi sa colaboreze cu o agentie

Dintre cei care au o proprietate disponibila spre vanzare, 70% ar fi deschisi la o colaborare cu
0 agentie in schimbul unui comision, in vreme ce 30% au declarat ca nu. Totodata, 46% dintre
respondenti considera ca vor avea nevoie de promovare platita pentru a putea vinde mai
repede, iar 54% considera ca nu. Ca modalitati de promovare, 32% dintre vanzatori ar fi
interesati de realizarea unor materiale video, 32% de tururi virtuale, 15% de vizionari video live,
iar 21% de incheierea unui contract online. 21% au declarat ca ar fi dispusi sa plateasca pentru
realizarea unui material video, 29% pentru un tur virtual, 11% pentru realizarea unei vizionari
video live, 23% pentru antecontractul online, 5% pentru echipamentul de protectie (restul nefiind
dispusi sa plateasca pentru niciuna dintre aceste facilitati).
Dintre proprietarii dornici sa inchirieze, 66% ar fi deschisi la o colaborare cu o agentie in
schimbul unui comision, in vreme ce 34% au declarat ca nu. Pe de alta parte, 48% dintre
respondentii din aceasta categorie sunt de parere ca vor avea nevoie de promovare platita
pentru a putea vinde mai repede, iar 52% cred ca nu.

in ceea ce priveste modalitatile de promovare, 42% dintre respondentii din aceasta categorie
s-au aratat interesati de realizarea unor materiale video, 30% de realizarea unor tururi virtuale,
11% de vizionarile video live, iar 17% de incheierea unui contract online. Pe de alta parte, 12%
au declarat ca ar fi dispusi sa plateasca pentru video, 10% pentru turul virtual, 2% pentru
vizionarea video live, 4% pentru antecontractul online, 6% pentru echipamentele de protectie —
in vreme ce restul nu ar fi dispusi sa plateasca pentru aceste facilitati.
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